
HỌC VẤN
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MỤC TIÊU NGHỀ NGHI ỆP

Về ngắn hạn: Được làm việc trong

môi trường kỷ luật, năng động,

theo đuổi công việc quản lý liên

quan đến các sản phẩm giáo dục

và con người.

Về dài hạn: Tôi muốn trở

thành một người dẫn đầu, đảm

nhiệm những vị trí đầy thách

thức, quản lý đội nhóm phát

triển đi lên, đưa ra những

chiến lược kinh doanh và tạo

ra các cơ hội kinh doanh mới

đóng góp vào sự phát triển của

công ty.

HỌC VIỆN TƯ PHÁP
 Khoá ĐT nghề Luật sư 

2019 - 2020

2014 - 2018
ĐẠI HỌC LUẬT HÀ NỘI

Luật học
Xếp loại: Khá

KINH NGHI ỆM LÀM VI ỆC

GIỚ I  THI ỆU VỀ  TÔI

- Tôi có trên 03 năm kinh nghiệm thực chiến Trưởng phòng Telesales,
Quản lý từ 20 sales trở lên.
- Có tư duy logic, mạnh về số liệu và phân tích số liệu phát hiện vấn đề
và quản trị rủi ro.
- Có khả năng phân tích tâm lý, xây dựng quy trình bán hàng; đào tạo và
huấn luyện đội ngũ.
- Nhiệt huyết, nhạy bén, có khả năng thích ứng công việc nhanh, chịu
được áp lực công việc.
- Động lực kiếm tiền rõ ràng, lăn xả trong công việc.

2021 - 2024CTCP GIÁO DỤC EDUCA COPORATION

- #1 Edtech tại Việt Nam 
- Hơn 10 triệu người dùng
- 2000 giáo viên chất lượng
- Quy mô: hơn 700 nhân sự

2020 – 2021CÔNG TY TNHH PHÁT TRIỂN AROMA
Aroma – tiếng anh cho người đi làm

 Vị trí: Trưởng phòng Kinh doanh Cấp cao
Thành tích nổi bật: được đề xuất nguồn lên vị trí Giám đốc
Kinh doanh. Doanh thu mang về gần 50 tỷ và quản lý đến
hơn 30 nhân sự sales. Liên tục đạt và vượt KPI. Tham gia
các dự án lớn và quan trọng của công ty.

Trên 3 năm làm việc trong lĩnh vực edtech, sản phẩm tiếng Anh
(IELTS, SPEAKING ) và chương trình phổ thông.
Nắm vững quy trình, nghiệm vụ bán hàng, tổ chức vận hành,
phát triển sản phẩm ed-tech. 
Có kỹ năng phân tích, xây dựng và đánh giá chiến lược, phân
tích hoạt động kinh doanh, phân tích insight khách hàng. 
Sẵn sàng tìm tòi, học hỏi cái mới, thích ứng dụng các công cụ
công nghệ thông tin (CRM, AI, Power BI...) nhằm cải thiện hiệu
quả công việc.

Vị trí: Chuyên viên tư vấn 
Thành tích nổi bật:
TOP 1 về bán sản phẩm online có giá trị cao nhất.
TOP 2 về bán các sản phẩm giáo dục cao cấp dạng OFFLINE
của Công ty.
TOP 3 tổng doanh thu tháng của cả Công ty.
Duy trì phong độ TOP 3 – TOP 6 trên bảng xếp hạng đánh giá
về tổng doanh thu và các hợp đồng ký được hàng tháng.



NGƯỜ I  THAM CHIẾU

Cung cấp khi được yêu cầu

nghialt.cnc

Anh Lê Tuấn Nghĩa

Phone: 

Phó Tổng Giám đốc Educa Coporation

HOẠT ĐỘNG KHÁC

Khoá đào tạo - Thay đổi tư duy lãnh đạo thầy Loan Văn Sơn
Chủ tịch HĐQT của Tập đoàn huấn luyện và tư vấn triển khai
TOPPION - một tổ chức đi đầu trong việc ứng dụng mô hình
đào tạo độc nhất MTC - Result® tại Việt Nam.
Khoá đào tạo  - Nâng cao năng lực quản lý - Học viện Quản trị
HRD - Thầy Phan Sơn.
Khoá đào tạo về nghề sales - COACH, diễn giả Nguyễn Ngọc
Anh.
Khoá đào tạo giọng nói - MC VTV Mỹ Vân.
Các khoá học kỹ năng, nội bộ, chuyên sâu khác...

Vị trí: Chuyên viên Phòng Kế hoạch.
Thành tích nổi bật: được đề xuất vị trí cao hơn.

BỘ KHOA HỌC VÀ CÔNG NGHỆ
TỔNG CỤC TIÊU CHUẨN ĐO LƯỜNG CHẤT LƯỢNG
TRUNG TÂM CHỨNG NHẬN PHÙ HỢP (QUACERT)

Tin học văn phòng
Giao tiếp tốt
Nghe hiểu Tiếng Anh khá 
Sử dụng công nghệ linh hoạt

KỸ NĂNG
2018- 2019

Skype: 


